
広陵町商工会
広陵町ふるさと会館グリーンパレス

〒635-0821　奈良県北葛城郡広陵町笠162

http://www.koryonet.or.jp/　 e-mail  info@koryonet.or.jp

（駐車場あります）

〒635-0821　奈良県北葛城郡広陵町笠 162
TEL0745-55-3535

〒635-0821　奈良県北葛城郡広陵町笠 168
TEL0745-55-5755

※申込み受付後、
　受講票をお渡しします。
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事業継続に必要な
顧客志向経営の知識習得

最新のＩＴプロモーション
活動の知識習得

創業事業をお客様満足の視点からとらえ、
事業所側の論理ではなく、顧客価値を
追求するためのプロセスとアプローチの
方法をメンターから学んでいただきます。

販路開拓の中で、創業事業を不特定多数の方々に
知らしめるプロモーション方法は、この数年で
劇的に変化しています。その知識・ノウハウを
第一線で活躍する講師から学んでいただきます。

講師

開催
日時

開催
場所

募集
定員

受講料

株式会社大和ビジネスソリューション
代表取締役　　　　村島 喜信 氏

株式会社アスタリズム
代表取締役　仲村 尚史氏

キキフォトワークス株式会社
池田 一喜氏（中小企業診断士）

『メンター担当』 『メンターからの紹介』 『メンターからの紹介』
立命館大学大学院経営管理研究科修了。
長年にわたり研究開発している「戦略ナ
ビゲーションスコアカード」を用い、支
援企業に対し、顧客志向を重視した事業
計画を策定支援しています。

日本全国のみならず海外からも依頼がく
るカメラマン。自身のブログやＳＮＳか
ら自社ホームページへ誘引する手法の講
義は、シビレます。お客様がそのサービ
ス価値を納得し依頼するため、クレーム
は皆無です。

プロモーションの専門家として、ウェブ
サイト・SNS・動画配信・紙媒体・イベ
ント等、あらゆる 販促活動の支援者で
す。仲村さんの講義を聞けば、最大限の
広報効果を得るためには、何が必要なの
か理解できます。

協　賛

セミナー
コンセプト

セミナー
コンセプト



❶ 新型コロナウイルス感染防止対策として、2０人程度の少人数制で開催します。
❷ 会場は５０人程度収容可能な部屋ですが、１人１人の間隔をあけるために
　 １人１台の机で受講して頂きます。
❸ 受講生はマスク着用
❹ 講師、受講生、事務局は、開始前に毎回体温チェックします。
❺ 会場の換気のため、窓を開け空気の入替を行います。

充実したフォローアップ体制充実したフォローアップ体制

法人登録免許税
の軽減

法人登録免許税
の軽減 補助金（審査あり）補助金（審査あり）　新規開業支援

資金の貸付利率引き下げ
　新規開業支援

資金の貸付利率引き下げ

広陵町商工会　創業塾　ポリシー
新型コロナウイルス感染防止対策

お手伝いします（全日程の受講が必要）

■ 受講対象者

創業塾受講後

株式会社設立時の 広陵町の創業促進日本政策金融公庫の

創業準備をご支援 開業後の経理支援

創業個別相談 創業に関する相談から創業後の経営に関する
相談まで幅広い相談内容に対応いたします。



（会場）
広陵町商工会館

（会場）
広陵町商工会館

（会場）
広陵町商工会館

（会場）
広陵町
グリーンパレス

株式会社大和ビジネス
　　　ソリューション

村島 喜信 氏
（中小企業診断士）

令和 4 年度　広陵町創業塾　日程

月　日 時 間 内　　　容 講　　　師

・夢の実現は逆算から
・創業理念と人材育成の因果関係
・これまで培ってきた知識・ノウハウの洗い出し
・顧客の理解が生命線・先鋭企業に学ぶ
・プラモデルの完成図を考える

起業前に何を理解・準備しておくべきか！

代表取締役

株式会社大和ビジネス
　　　ソリューション

村島 喜信 氏
（中小企業診断士）

・お客様を分解してみよう・お客様はどこにいるのか
・お客様がハッピーになる商品・サービスとは
・あなたのファンを増やすための仕組みづくりを考えよう
・顧客に知ってもらうためにやるべき事は

あなたは何で顧客に感動・満足を与えるか！

代表取締役

株式会社大和ビジネス
　　　ソリューション

村島 喜信 氏
（中小企業診断士）

（中小企業診断士）

・貸借対照表と損益計算書の読み方
・実際に損益計画を作ろう
・勘定あって銭足らずとならないための資金繰り計画
・実際に資金計画を作ろう

業として成り立つ数値目標を考える

代表取締役

株式会社大和ビジネス
　　　ソリューション

村島 喜信 氏
（中小企業診断士）

代表取締役

株式会社大和ビジネス
　　　ソリューション

村島 喜信 氏
（中小企業診断士）

・お客様から選ばれるために提供する価値の研究～ケーススタディ～
・雇用時に必要な届け出
・開業時に必要な届け出

お客様に提供する価値を顧客の視点で考える

代表取締役

株式会社アスタリズム

仲村 尚史氏
・あなたにとって最適な宣伝方法とは？
・一枚のチラシができるまでのストーリー
・Google を活用した宣伝方法 
・ひとり広報のためのツール

ゼロからはじめるお店の宣伝方法

代表取締役

キキフォトワークス株式会社

池田 一喜氏
・ＳＮＳの勘違い　・多様化するＳＮＳの使い分け
・自社に最適なＳＮＳとは　・ＳＮＳ発信の費用対効果
・ＳＮＳの活用方法

ＳＮＳを使った集客方法

奈良県信用保証協会 
創業支援課

辰巳　準 氏・各種融資制度
・創業支援内容

金融機関が魅力を感じる企業①

課　長

吉田 真由美氏課長代理

日本政策金融公庫
奈良支店 

笠井 紀宏 氏
・各種融資制度
・創業支援内容

金融機関が魅力を感じる企業②

他の人の創業計画を聞いてみよう

融資第二課長

・受講者間のコミュニティー形成

交流会



創　業　塾

歳

年　　　　　　　　　　月頃

＠
① 会社員（派遣社員、公務員等含む）
② 経営者・役員、自由業、自営業
③　専業主婦 ④　学生　⑤ パート・アルバイト等　 ⑥ 無職

①サービス業　② 卸・小売業　③　飲食業 ④　製造業　 ⑤ 建設業
⑥ その他（　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　）

受講をお申し込みされた方の氏名・住所・電話番号等の情報は事業の運営のために限り使用いたします。
なお、申込をもちまして個人情報の取扱についてのご承諾を得たものとさせていただきます。

〈個人情報のお取り扱いについて〉

※上記で①または②と回答された方

男　　・　　女

ふりがな

創業予定の具体的な業種

創業予定年月

令和　　　　　　年　　　　　　月　　　　　　日

受講申込書

現在の職業

業　　種

広陵町商工会 TEL 0745-55-3535 FAX0745-55-2614

申 込 日

参加者氏名

年　　齢

住　　所

メール

TEL

FAX

性　別

アンケート

e-mail  info@koryonet.or.jp


