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	ご自身が発信しているブログ、SNS等のURL

	
                             万円
	　　
　　　

	主な資格・免許、社会活動への参加等
	趣味・特技

	


	



	（１）応募しようとした動機について　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

	






	（２）適材と思う理由、自身の強みについて

	








	（３）KoCo-Bizの運営方針について

	近年、地域経済を支える中小企業等を取り巻く状況は、厳しい環境下にあります。このような中、両市町では、地域中小企業や創業者のチャレンジを一緒になってサポートする全国のBiz支援センターモデルの「KoCo-Biz」を開設し、地域の活性化を目指していきたいと考えています。
そこで、センター長としてあなたが考えるセンター運営の在り方（理念、方針）や、やり方（目標、方法）などについて、全国のBiz支援センターの取り組みを研究し、再現することを念頭に置いて記載してください。
（※回答欄の行数は適宜増やしてください。４００～８００文字程度）

	（回答欄）


	（４）事例対応課題

	Ａ社は、年間売上高約９千万円の靴下製造業者である。
従業員数は１５名で、そのほとんどはパート契約である。
創業当初は家内工業からスタート。細部まで丁寧な縫製をするなど品質の高い製品が作れることから、大手メーカーなどからの受注生産（ＯＥＭ生産）を拡大することにより売上を伸ばしてきたが、昭和６０年代以降における安価な海外製品の進出により、同業他社と同じく受注生産量は減少傾向にある。
このような状況を打開するため、プライベートブランドを立ち上げ、受注生産で培った技術力を生かした商品を展開することにより、売上高全体の約２割をプライベートブランドの商品が占めるに至った。主には若者をターゲットとした商品が多く、百貨店の即売会や自社のＥＣサイトなどで販売をされている。商品は色使いが豊かで、耐久性に優れているという特徴があり、高い評価を受けている。しかし一方で機能性の面で同業他社の製品との大きな差別化には至っていない。また近年、製造原価が高騰する中で、ますます厳しい状況だ。
今後、Ａ社の売上げを伸ばすために、あなたはどのように対応し、どのような方法を提案しますか。
（※回答欄の行数は適宜増やしてください。４００～８００文字程度）

	（回答欄）





	（５）２次選考の日程について、該当する場合はチェックをお願いします。

	□  スケジュールを確保できている



公募担当事務局において、今後の参考にさせていただきたく、アンケートにご協力をお願いいたします。
なお、ご回答いただきましたアンケートの集計及び今後の他地域立ち上げの情報提供に関して、全国のBiz支援センターをモデルとした産業支援拠点立ち上げを支援する「Bizモデル求人ポータル」（ https://biz-recruit.jp/　／　運営：株式会社やろまい）が実施いたしますので、同意の上、ご回答ください。

御氏名（　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　）

・何の媒体を見て応募を決めましたか？（選択式）
□市役所ホームページ　□新聞記事（媒体名：　　　　　　）
□ビズリーチ　　□日経新聞　　□日経キャリア　　
□その他（具体的に：　）

・何が応募への決め手だったか（選択式）
□勤務する地域　　　□やりがい　　□年収　　　□地域活性化をしたかった
□Bizモデルに興味があった　　□コンサルタント業務
□その他（具体的に）

・家族の合意は取れているか？（選択式）
□賛成してくれている　　□協議中　　□反対している

・現在、地方ではこのf-Bizをモデルとした産業支援拠点を作る動きが加速をしています。
他の地域で同様に拠点立ち上げに際し、センター長などの公募が出た際、情報提供を求めますか？
□はい（情報提供先メールアドレス：　　＠　　）　　
□いいえ



